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„Die speziell auf mittelständische 

Unternehmen ausgelegte Lösung 

SAP BusinessObjects Edge BI bietet 

ein gutes Preis-Leistungs-Verhältnis 

und ist für uns perfekt geeignet.“

Markus Ellenbroek, stellvertretender 

Leiter Finanzen und Dienstleistungen, 

Lenzlinger Söhne AG

Implementierungs-Highlights
Gemeinsam mit dem Implementierungs-
partner konnten alle Herausforderungen 
schnell gemeistert werden

Nutzen
Integrierte BI-Plattform für Reporting 
und Auswertung
Dateneinbindung und -aktualisierung 
auf Knopfdruck
Führende BI-Lösung mit Lizenzmodell 
für mittelständische Unternehmen 
finanzierbar
Optimale Implementierung durch 
KMU-erfahrenen IT-Partner 

IT-Infrastruktur
Betriebssysteme: Novell Open Enterprise 
Server (Linux), Microsoft Windows 2003 
bis 2008 (DB-Server), Windows XP SP3 
(Clients)
Datenbanken: Oracle 9 und 10, 
Microsoft SQL, Navision 

Unternehmen
Name: Lenzlinger Söhne AG
Standort: 8606 Nänikon
Branche: Baugewerbe
Produkte und Services: Doppelböden; 
Parkett, Bodenbeläge; Schreinerei, 
Küchen; Metall-, Stahl- und Glasbau; 
Zeltvermietung
Angestellte: insgesamt ca. 250 
Internetadresse: www.lenzlinger.ch

Herausforderungen
Einführung einer zentralen BI-Lösung zur 
Auswertung von Daten aus verschiedenen 
ERP-Systemen 
Die Lösung sollte einfach zu bedienen 
sein und den Anforderungen eines mittel-
ständischen Unternehmens gerecht 
werden

Implementierungspartner
IT-Logix AG
3007 Bern
Tel.: +41 (0)848 848 058
www.it-logix.ch

Lösung und Service
SAP BusinessObjects Edge Business 
Intelligence (BI)

LENZLINGER SÖHNE AG
DATEN AUS VERSCHIEDENEN ERP-
SYSTEMEN AUF EINEN BLICK DARSTELLEN
MIT SAP® BUSINESSOBJECTS™ EDGE BI
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Die Lenzlinger Söhne AG bleibt 

auf dem Teppich. Heute unter-

stützt die BI-Lösung für den 

Mittelstand von SAP das Unter-

nehmen bei einer einheitlichen 

Darstellung aller Geschäftsdaten.

Bereits in der fünften Generation wid-
met sich Familie Lenzlinger ganz der 
Aufwertung von Innenräumen. Heute 
beschäftigt das wortwörtlich boden-
ständige Unternehmen 250 Mitarbei-
tende in den fünf Geschäftsbereichen 
Doppelböden, Parkett/Teppiche/
Bodenbeläge, Schreinerei, Metallbau 
und Zeltvermietung. 

Die passende Mittelstandslösung

Bis auf den Metallbau nutzt jeder 
Bereich seine eigene ERP-Lösung. 
Damit kommt das Unternehmen den 
speziellen Anforderungen der einzelnen 
Geschäftsbereiche nach. Die Daten 
aus dem zentralen Datawarehouse und 
den verschiedenen Systemen müssen 
für eine vollständige Darstellung der 
Geschäftsinformationen daher mithilfe 
einer übergelagerten Business Intelli-
gence Plattform zusammengeführt 
werden. Hierfür war seit 2004 SAP® 
BusinessObjects™ Classic im Einsatz. 

„Diese sehr umfangreiche Lösung ver-
fügte zwar über viele nützliche Funktio-
nen. Wir wollten aber zu einer BI-
Lösung wechseln, die besser zu den 
Anforderungen eines mittelständischen 
Unternehmens passt“, so Markus 
Ellenbroek, stellvertretender Leiter 
Finanzen und Dienstleistungen bei der 
Lenzlinger Söhne AG. Da rund 50 bis 
60 Mitarbeitende unterschiedlich häufig

auf die Plattform zugreifen, stellte sich 
zudem regelmässig die Frage nach 
Zugriffsrechten und Lizenzierungen. 

Hilfe vom Partner IT-Logix

Der langjährige Partner IT-Logix AG 
empfahl der Lenzlinger Söhne AG 
daher, auf SAP BusinessObjects Edge 
BI umzusteigen. Markus Ellenbroek: 
„Die speziell auf mittelständische 
Unternehmen ausgelegte Lösung SAP 
BusinessObjects Edge BI bietet ein 
gutes Preis-Leistungs-Verhältnis und 
ist für unsere Anforderungen perfekt 
geeignet.“ Innerhalb kurzer Zeit imple-
mentierte IT-Logix die neue Lösung bei 
der Lenzlinger Söhne AG, unterstützte 
die Tests und das Roll-Out in allen 
Unternehmensbereichen. 

Hoher Nutzen – geringer Aufwand

Heute erfolgen das Bereichsreporting 
und die Auswertung der übergreifenden 
Daten auf einer einzigen, integrierten 
Plattform. Zudem sind mit der neuen 
BI-Lösung auch Anwendungen einsetz- 
und finanzierbar, welche die Lenzlinger 
Söhne AG bisher nicht nutzen konnte. 
Wo früher nur ein Print-Report möglich 
war, lassen sich nun Daten über die 
sogenannte Universumsebene in die 
Plattform einbinden, online auf Knopf-
druck aktualisieren und an die User 
verteilen. Da neben Power-User- auch 
Concurrent-Lizenzen für unregelmässi-
ge Nutzer vergeben wurden, bleiben 
die Fixkosten tragbar. Die erfolgreiche 
Zusammenarbeit mit IT-Logix setzt die 
Lenzlinger Söhne AG fort: Lizenzie-
rungs- und Wartungsfragen oder etwai-
ge Änderungen wird der Partner künftig 
abwickeln. So ist dauerhaft sicherge-
stellt, dass die Lenzlinger Söhne AG 
immer die für sie passende Lösung im 
Einsatz hat.
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